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Аннотация. Актуальность настоящего исследования обусловлена назревшей необходимостью решения про-

блем малоимущих граждан, в том числе посредством совершенствования механизма получения банковских 

кредитов на развитие сельскохозяйственных стартапов. Цель исследования состояла в выявлении возможно-

стей расширения банковского кредитования стартапов в сельском хозяйстве, которые в перспективе станут 

фактором улучшения социального благополучия малообеспеченных и социально незащищенных категорий 

граждан России. Выявлено, что кредитование в настоящий момент затруднено ввиду незаинтересованности 

банков выдавать крупные кредиты под проекты с высокими рисками, к которым в том числе относятся стартапы 

в сельском хозяйстве. С учетом имеющегося положительного опыта Финансового университета при Прави-

тельстве РФ и Росбанка предложены направления социальной поддержки малообеспеченных граждан в фор-

ме организации конкурса на получение финансовой поддержки по развитию стартапов. Очевидно, что для 

граждан актуальнее не временное удовлетворение повседневных потребностей, а ресурсы, знания и возмож-

ности, с помощью которых можно добиться достойного заработка для более полного удовлетворения как мате-

риальных, так и социальных и духовных потребностей. Сделан вывод о том, что государственная поддержка 

стартапов, в том числе их банковское кредитование, является ключом к решению многих социально-

экономических проблем. Особое значение в сложных международных политических условиях приобретает 

создание преференций для развития национального бизнеса (как крупного, так и среднего/малого) и сокраще-

ние зависимости от поставок импортных товаров и технологий. Расширение мер поддержки стартапов в сфере 

сельского хозяйства позволит увеличить количество рабочих мест, решить проблему занятости сельского 

населения, а также стимулировать выпуск качественной продукции местного производства, что актуально как 

для внутреннего рынка, так и для экспорта в перспективе.  
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Abstract. The relevance of the study is due to the urgent need to solve the problems of low-income citizens, 

including by improving the mechanism for obtaining bank loans for the development of agricultural startups. The 

purpose of the study was to identify opportunities for expanding bank lending to startups in agriculture, which in 

the future will become a factor in improving the social welfare of low-income and socially underprivileged 

categories of citizens in Russia. It has been revealed that lending is currently difficult due to the disinterest of 
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banks to provide large loans for projects with high risks, which include startups in agriculture. Taking into account 

the existing positive experience of the Financial University under the Government of the Russian Federation and 

Rosbank, the directions of social support for low-income citizens in the form of organizing a competition for 

financial support for the development of startups are proposed. It is obvious that for citizens, it is not the 

temporary satisfaction of daily needs that is more relevant, but the resources, knowledge and opportunities with 

which one can achieve fair wage for ever increasing satisfaction of material, social, and spiritual needs. It is 

concluded that government support for startups, including their bank lending, is the key to solving many socio-

economic problems. Of particular importance in difficult international political conditions is the creation of 

preferences for the development of national businesses (both large and medium/small) and reducing dependence 

on imported goods and technologies. The expansion of measures to support startups in the field of agriculture will 

increase the number of jobs, solve the problem of rural employment, as well as stimulate the production of high-

quality local products, which is relevant both for the domestic market and for exports in the future. 
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оциально незащищенными гражданами принято называть людей, находящихся в 
 группах риска, которые не имеют доступа к необходимым им ресурсам и услугам 
 и не имеют возможности самостоятельно преодолеть препятствия для достиже-
ния экономической и социальной стабильности. Основной проблемой малоимущих 
граждан является низкий доход, который не позволяет им приобрести необходимые для 
поддержания достойного уровня жизни продукты, дорогостоящие медикаменты и др. 
Зачастую у жителей отдаленных небольших населенных пунктов затруднен доступ к 
образованию и некоторым социальным услугам (социально-бытовым и социально-
педагогическим). В настоящее время, несмотря на большое количество различных про-
ектов по развитию сельских территорий, основная часть населения продолжает стре-
миться жить и заниматься бизнесом в крупных городах. Даже в развитых с точки зре-
ния инфраструктуры деревнях и селах существует нехватка рабочих мест.  

Многие местные программы социально-экономического развития территорий 
нацелены не на все группы населения, что не позволяет в полной мере удовлетворить по-
требность большей части жителей сельских территорий в работе. Решением этой про-
блемы, согласно нашему представлению, является разработка и внедрение социальных 
программ, направленных на улучшение качества жизни широких слоев населения. Как 
правило, социальные пособия и иные единовременные выплаты только временно реша-
ют текущие проблемы социально незащищенных граждан, однако комплексно решить 
проблему такими способами невозможно. Финансирование стартапов сегодня становится 
не только хорошим способом нивелирования социально-экономических проблем отдель-
но взятых граждан, но и фактором экономического развития сельских территорий.  

В работе были применены индуктивный, дедуктивный, системный, формально-
логический методы, а также методы анализа, синтеза, сравнения и абстрагирования и др. 

Стартап – это новое явление в современной экономике, под ним понимается 
предприятие, которое находится в стадии развития и стремится к быстрому росту, при 
этом оно, как правило, связано с разработкой нового продукта (услуги или технологии), 
в основе которого лежит инновационная идея, которая еще не была воплощена в жизнь, 
но имеет коммерческие перспективы.  

По мнению И.В. Раевой, «цифровая экономика немыслима без такого понятия, 
как «стартап» (startup). В широком обиходе под стартапом принято понимать молодую, 
недавно созданную компанию, не имеющую существенного капитала, или некий  
интернет-проект, обладающий инновационным перспективным продуктом, или в осно-
ве которого лежит амбициозная идея» [7, c. 45]. При этом автор подчеркивает, что в 
большинстве случаев стартап не имеет долгого пути развития, то есть время от появления 



ЭКОНОМИЧЕСКИЕ НАУКИ 

ECONOMIC SCIENCES 283 

идеи и до момента ее фактической реализации крайне незначительно. Данный факт от-
личает стартап от подавляющего большинства бизнес-проектов. Зачастую у людей, ко-
торые запускают свой стартап, нет больших активов, крупной прибыли, есть лишь по-
тенциал дальнейшего развития на рынке.  

Схожую точку зрения имеет Н.С. Недзвецкий, указывающий, что «стартапы от-
личаются от традиционного малого бизнеса, строящегося на доказавших свою эффек-
тивность на рынке бизнес-моделях, и от инновационных проектов, появившихся в ре-
зультате НИОКР внутри корпораций и встроенных в их бизнес-модель. Вместе с этим у 
стартапов с точки зрения разработки и коммерциализации большая эффективность, чем 
у исследовательских центров, университетов и НИИ» [4, c. 127]. 

По результатам проведенных исследований П.Е. Цыпина и П.С. Митина делают 

вывод, что «стартап – это период зарождения бизнеса, которому необходима определенная 

поддержка для его дальнейшего становления» [12, c. 51]. Согласимся с мнением этих авто-

ров, поскольку стартап на стадии самоокупаемости ничем существенно не отличается от 

классического бизнес-проекта, главные отличия кроются именно в механизме зарождения, 

начального финансирования и краткосрочного интенсивного роста проекта.  

Таким образом, стартап – это небольшая инновационная компания, которая 

стремится принести новые идеи и продукты на рынок, сосредоточена, как правило, на 

разработке инновационных технологий и продуктов, которые помогают людям в их по-

вседневной жизни. В целом стартап – это проект, который применяет качественно но-

вые и нестандартные подходы для достижения успеха предприятия на рынке. 

Стартапы играют важную роль в экономическом развитии, предлагая инноваци-

онные решения, открывая новые перспективы для малого и среднего бизнеса, а также 

реализуя доступные услуги, в том числе и для социально незащищенных категорий 

граждан. Помимо этого, стартапы могут быть ориентированы на развитие социальных 

инициатив и программ, предназначенных для борьбы с бедностью. Россия как аграрная 

страна имеет колоссальный потенциал в сфере реализации сельскохозяйственных про-

ектов, именно поэтому использование инновационных решений и методов выращива-

ния, модификации, обработки, сбора сельскохозяйственных культур, на наш взгляд, 

имеет ключевое значение как на сегодняшний день, так и в перспективе на будущее. 

Стоит отметить важное преимущество стартапов, которое заключается в том, 

что стартапером может стать любой человек, который, предлагая идею для нового биз-

неса, готов инвестировать время, усилия и ресурсы в реализацию этой идеи. Безуслов-

но, наиболее высокие шансы создать стартап имеют люди, которые обладают опреде-

ленным опытом в ведении бизнеса, необходимыми знаниями и навыками, владеют ин-

формацией и ресурсами. Также важно понимать особенности функционирования рынка. 

Недостаточно иметь хорошую бизнес-идею, нужно знать, как ее реализовать. В то же 

время на этапе привлечения инвесторов, готовых участвовать своим капиталом в разви-

тии бизнеса, необходимо подстраиваться под их требования и запросы, но и не забы-

вать о сохранении идеи, которая лежит в основе стартапа. 

Выделим некоторые современные тенденции, которые влияют на популярность 

определенных стартапов:  

- искусственный интеллект и машинное обучение (создание чат-ботов, процес-

синг данных и др.);  

- экологические решения (продукты из переработанных материалов, устройства 

для утилизации отходов, в том числе и в сельском хозяйстве, и др.);  

- криптовалюта и блокчейн;  

- здоровый образ жизни и др.  

Однако не стоит забывать, что любой стартап должен решать определенную про-

блему или социально значимую задачу, и только тогда он будет востребован на рынке.  
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Считаем, что стартапы, учитывая их многогранный характер и гибкость, способ-
ны решать проблемы занятости, создавая новые вакансии и предлагая программы тру-
доустройства и поддержки, включать в себя подпрограммы обучения и содействия по-
иску работы. Иными словами, стартап, вопреки общепринятому мнению, является не 
узконаправленным проектом, а объемным по масштабу бизнесом, который включает 
долгосрочное планирование и способен решать социальные проблемы в обществе. 

В настоящее время стартапы в России набирают популярность, затрагивая раз-
личные сферы. На практике стартапы реализуют проекты в том числе по следующим 
направлениям: 

1) создание социально-ориентированных сервисов (запуск онлайн-платформ, ко-
торые предоставляют гражданам доступ к бесплатным медицинским, образовательным 
и другим типам услуг на селе); 

2) разработка приложений для мобильных устройств или сайтов, предоставляю-
щих доступ к информации о льготных ценах на продукты питания, одежду и товары 
местного производства; 

3) создание программ подготовки к профессиональной деятельности, в ходе которых 
будут привлекаться эксперты для проведения бесплатных или доступных курсов професси-
ональной переподготовки по различным востребованным в деревнях и селах профессиям;  

4) создание проектов по борьбе с безработицей (разработка программы под-

держки бизнес-инкубаторов, что поможет молодым инициативным предпринимателям 

«запуcтить» свой бизнес). Именно данный тип стартапов, согласно нашему мнению, 

является наиболее востребованным способом решения как частных, так и публичных 

социально-экономических проблем.  

С.П. Быкова справедливо замечает, что «за последнее десятилетие все чаще в 

средствах массовой информации обсуждаются темы, связанные со стартапами, появи-

лось большое количество государственных программ, которые оказывают финансовую 

поддержку малому и среднему предпринимательству, связанному непосредственно с их 

созданием и реализацией. Однако ни один законодательный акт не дает исчерпываю-

щего ответа, что следует понимать под стартапом, это приводит к множеству тракто-

вок, так как нет единых критериев, не определен субъектный состав, отсутствуют еди-

ные для всех участников меры поддержки, что значительно снижает однородное рас-

пространение стартапов в нашей стране» [1, c. 21]. Очевидно, что без законодательного 

закрепления понятия «стартап» представляется сложным развитие в данной сфере, тем 

не менее ученые указывают и на другие серьезные проблемы. 

Р.Ю. Султанова отмечает, что сегодня «имеются определенные причины недоста-

точного развития и популяризации стартапов в России. Первая из этих причин – это слабая 

государственная поддержка. Хотя и имеются фонды, бизнес-акселераторы и венчурные 

компании, в нашей стране стоит усилить государственную поддержку в целях развития 

инновационных стартапов. Мир не увидел бы Tesla, если бы Илон Маск не получил  

465 миллионов долларов от американского правительства в форме низкопроцентного зай-

ма. Вторая причина заключается в слабой развитости краудфандинговых площадок, высо-

ких ставках по потребительским кредитам и дефиците инвестиций со стороны инвесторов. 

Еще одной серьезной причиной, тормозящей развитие стартапов в России, выступает не-

хватка профессионалов. Отмечается дефицит людей, которые оказывали бы содействие 

команде правильно вывести проект на рынок по оптимальным ценам» [8, c. 118–119]. Дей-

ствительно, всегда следует учитывать не только сущность идеи, но и перспективы долго-

срочного развития. Большинство российских банков и инвесторов зачастую учитывают 

только самоокупаемость проекта, как правило, в краткосрочной перспективе, а такой кри-

терий, как «инновационность» в принципе не учитывается на первых порах. В зарубежной 

практике именно данный критерий является одним из ключевых, именно на основе его 

учета определяется потенциал реализации предложенных инициатив.  
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Считаем, что подобный подход оправдан, поскольку неизвестная технология, 
применяемая в новом проекте, в случае успешной апробации позволяет добиться поло-
жительного результата.  

Однако стоит заметить, что инвесторы стартапов по каждому дорогостоящему про-

екту составляют индивидуальный план финансирования и поэтапного развития, который 

исключает на каждой стадии жизненного цикла проекта экономические и иные риски. 

Рассмотрим основную проблему развития стартапов в нашей стране – недоста-

ток финансирования. О.С. Зиниша, А.А. Ховятский и А.С. Романькова считают, что 

«...кредит является весьма популярным способом финансирования стартапов. Причина 

его популярности, однако, не в том, что он самый эффективный или выгодный, а в том, 

что банковский кредит зачастую является единственным способом получить достаточ-

ную для развития бизнес-идеи сумму денежных средств. Банки выдают кредиты под 

существенный залог, подлежащий оценке, например недвижимость. Другую проблему 

составляет крайне низкий процент российских банков, которые в принципе готовы кре-

дитовать стартапы. В первую очередь это связано с невысоким процентом стартапов, ко-

торые в результате становятся прибыльными, то есть такие кредиты являются рискован-

ными для банков» [2, c. 51]. Вполне очевидно, что сельскохозяйственные стартапы отно-

сятся как раз к проектам с высокой степенью рискованности. Однако от этого они не пе-

рестают быть актуальными и востребованными в социально-экономических реалиях. 

На основе рассмотренных источников информации выделим ограничивающие 

факторы при получении кредита на стартап:  

- высокий уровень риска. Стартапы имеют высокий уровень неопределенности и 

риска. Они еще не закрепили свою репутацию, не имеют потребителей и не гарантиру-

ют успешного будущего продвижения на рынке. Из-за этого банки в большинстве сво-

ем не готовы выдавать кредиты под стартапы; 

- недостаток обеспечения гарантии возвратности кредита. Стартапы обычно не 

имеют значительных материально-технических и финансовых активов, чтобы исполь-

зовать их в качестве обеспечения при получении кредита. Это означает, что банки не 

имеют гарантии возврата денег, выданные стартапу. Данная проблема, как отмечает 

Л.Г. Ходов, актуальна и для зарубежных стран, в частности для Германии [10, c. 89–90]; 

- высокие процентные ставки. В связи с высоким уровнем риска и недостатком 

гарантий обеспечения кредиторы устанавливают высокие процентные ставки, что по-

рой делает кредит непосильной ношей для стартапов; 

- ограничения условий. Банки могут устанавливать ограничения на использова-

ние кредитных средств, например требование проведения строгого контроля над опе-

рациями компании или индивидуального предпринимателя; 

- ошибки в планировании. Многие стартапы испытывают трудности в планиро-

вании своей деятельности и не учитывают все возможные риски, что в итоге приводит 

к тому, что кредиторы и инвесторы теряют деньги, выданные стартапу. 

В данном случае мы видим, что кредитование подходит не для всех лиц, жела-

ющих начать свое дело. Особенно, если идет речь о социально незащищенных катего-

риях населения, тем не менее в существующих реалиях кредит остается универсальным 

способом получения денег на развития бизнеса. Для получения достаточных кредитных 

средств для «запуска» проекта необходимо наличие поручителей, более того, банки мо-

гут посчитать представленный запрос на развитие стартапа нерентабельным и отказать 

потенциальному заемщику без объяснения причин. Складывается следующая неразре-

шимая ситуация: без достаточного количества финансов (стартового капитала) и иных 

существенных условий (поручителей, залогового имущества, инвесторов) практически 

нереально получить выгодный кредит на развитие стартапа, который должен стать ин-

струментом для решения финансовых трудностей. 
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Н.Н. Масюк, М.А. Бушуева и Е.А. Котовщикова выделают следующие механизмы, 
способствующие привлечению финансов в стартап-проект: «бизнес-ангелы, готовые вло-
жить свои средства в проект без залога и финансировать проекты сроком до 7 лет; венчур-
ные фонды, инвестирующие средства в уставный капитал компании и разделяющие все 
риски компании по запуску стартапа, что выводит их на первое место среди всех возмож-
ных источников финансирования малого бизнеса в настоящее время» [3, c. 124]. При всем 
положительном характере указанных способов финансирования остается один главный 
минус: для развития требуется наличие достаточного количества финансов в самом начале 
проекта, особенно значимо наличие стартового капитала для сельской местности. Для по-
иска потенциальных инвесторов и венчурных вкладчиков требуется реклама и помощь 
специалистов, оплата труда которых на сегодняшний день значительна для проекта с ну-
левым или невысоким стартовым капиталом. 

Приведем пример из зарубежной практики: «В Индии в рамках программы соци-
ально-экономического развития страны были предприняты меры по обеспечению налого-
вых льгот для стартапов. Важным нововведением стала разработка схемы релокации капи-
тала и ресурсов в случае провала стартапа, чтобы предприниматель мог продолжать рабо-
тать по новым идеям. Вводится система страхования венчурного инвестирования, чтобы 
стимулировать банки инвестировать в стартапы. Планируется создание Фонда фондов с 
начальным капиталом 375 млн долл. и ежегодным наращиванием его капитала в течение 
четырех лет также по 375 млн долл. Финансирование будет осуществляться Фондом сов-
местно с другими венчурными фондами, зарегистрированными в Индии» [9, c. 117]. 

В этой связи примечателен опыт Финансового университета при Правительстве 
Российской Федерации в стимулировании предпринимательства среди студенческой ауди-
тории за счет организации и проведения конкурса студенческих стартап-проектов сов-
местно с организацией-партнером – Росбанком [5, c. 594–596]. Конкурс «Создай свой стар-
тап» нацелен на расширение возможностей по профессиональной и социальной адаптации, 
содействие преодолению организационных и психологических барьеров, с которыми стал-
киваются студенты, в том числе социально незащищенные группы при поиске финансиро-
вания для стартапов [6]. Основной целью конкурса стало стимулирование предпринима-
тельства и поддержка перспективных идей с фокусом на инновационность, эффектив-
ность, перспективы масштабирования и социальную значимость.  

Данный проект демонстрирует положительные результаты и динамику. Уже се-
годня молодые люди со студенческой скамьи совмещают учебу с практикой, реализуя 
получаемые знания в своих собственных проектах, внося вклад в развитие экономики. 
Студентам гораздо проще начать заниматься бизнесом, нежели людям, которые много 
лет проработали в сферах, которые далеки от предпринимательской деятельности, и 
именно поэтому для них должны создаваться благоприятные условия.  

В целях развития стартапов на сельских территориях стоит предусмотреть про-
граммы их поддержки, которые нацелены на создание новых производств и применение 
новых инновационных технологий в сельском хозяйстве. Идеи, заложенные в основу 
стартапа, должны включать развитие не только городских, но и сельских территорий, по-
этому многим вузам страны, по нашему мнению, следует развивать такое направление, 
как защита дипломных проектов студентов в форме стартапов. Лучшие проекты в сфере 
развития сельских территорий следует предлагать к рассмотрению органам местного са-
моуправления, органам власти субъектов Российской Федерации и представителям бан-
ков на предмет их возможной реализации в современных условиях. Положительно заре-
комендовавшие себя стартапы стоит рекомендовать к получению субсидий со стороны 
органов власти и инвестиций со стороны бизнес-сообщества. 

В отечественной практике существуют примеры положительного опыта разви-
тия подобных проектов в области сельского хозяйства, реализованные на зарубежных и 
российских крауд-платформах. Среди них проекты по выращиванию цветов, разведе-
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нию страусов, кроликов, маралов, заготовке и переработке пищевых лесных ресурсов и 
лекарственных растений, развитию экопроизводств, формированию перерабатывающих 
производств, развитию народных промыслов и ремесел, торговле фермерскими продук-
тами, развитию села и т. д. Успешная реализация краудфандинговых проектов способ-
ствует повышению занятости и самозанятости на селе [11, c. 68]. 

Полагаем, что для успешного развития технологии стартапов студенчества, в 
том числе в сфере сельского хозяйства, в нашей стране одного проекта Финуниверсите-
та и Росбанка недостаточно. Считаем целесообразным внести изменения в ст. 3 Феде-
рального закона «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской 
Федерации» от 24.07.2007 № 209-ФЗ, закрепив категорию «стартап» как «новое инно-
вационное предприятие, находящееся в стадии развития, стремящееся к быстрому ро-
сту и имеющее высокую степень риска». Нормативное закрепление послужит отправ-
ной точкой развития многих государственных, региональных и локальных программ по 
поддержке молодежных инновационных стартапов. 

Также предлагаем следующие меры для развития стартапов. 
1. Налоговые льготы: уменьшение ставки налога на прибыль, отсрочка начала 

уплаты налогов, особые условия налогообложения для инвесторов, финансирующих 
стартапы. 

2. Предоставление грантов, субсидий, льготных кредитов и беспроцентных зай-
мов для существенного снижения финансовых затрат на «запуск» бизнеса. 

3. Облегченные условия регистрации: сокращение времени на регистрацию 
стартапов, уменьшение рисков для предпринимателя. 

4. Освобождение от лицензирования: освобождение от необходимости получе-
ния лицензий на новые виды работ и услуг, которые будет осуществлять стартап (толь-
ко по перечню видов деятельности, одобренному Правительством РФ в рамках им-
портозамещения товаров и услуг). 

5. Повышение доступности рынков: помощь в подключении к нужным рынкам, 
льготы на размещение рекламы и продукции. 

6. Развитие инфраструктуры под стартапы (технопарки, бизнес-инкубаторы, ак-
селераторы, ассоциации, союзы и др.). Наличие определенной инфраструктуры влияет 
на многие аспекты развития как отдельно взятых стартапов, так и на развитие направ-
ления в целом. Конференции являются важной составляющей инфраструктуры разви-
тия стартапов, так как они позволяют участникам делиться своими идеями и разработ-
ками, заявлять о своих открытиях. 

7. Предоставление стипендий обучающимся в сфере инновационного предпри-
нимательства за счет бюджета Российской Федерации и бюджетов субъектов Россий-
ской Федерации. 
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